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A Agéncia Brasileira de Promocao
Y/ 7 ’ de Exportacoes e Investimentos,
) 4 A - atua ha anos para promover 0s
DESENVOLVEMOS ESTRATEGIA . . .
| eSS estudos e servi¢os brasileiros no
, exterior e atrair investimentos
estrangeiros para setores
estratégicos da economia do

Pais.
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CLIENTES:

« Empresas brasileiras exportadoras;
« Empresas atendidas pelo programa de competitividade
empresarial (ndo exportadoras);

* Investidores estrangeiros.
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Produtos e Servigos Apex-Brasil;

1. Inteligéncia de Mercado

2. Promocao de Negodcios e Imagem

3. Atracao de Investimentos

4. Estrategias para Internacionalizacao
5. Competividade Empresarial

<
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O Projeto Extenséao Industrial
Exortadora (PEIEX) tem por
objetivo qualificar e incrementar a
competitividade sustentavel e
promover a cultura exportadora nas
empresas por meio da
Implementacao de melhorias
gerenciais e inovacoes

tecnoldgicas nas empresas
Iniciantes em comeércio exterior.

PEIEX

Projeto Extensdo Industrial Exportadora

ApexBrasﬂ
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Competividade Empresarial

PEI Ex QUALIFICACAO EMPRESARIAL COM FOCO NA
PREPARACAO PARA O COMERCIO EXTERIOR

0 Industrial Exportadora




Por que exportar?

DIVERSIFICACAO

e Atuacao em novos mercados;
e Aumentar e diversificar a carteira de clientes;
e Alternativas em tempos de crise;

e Adequacao a procedimentos e exigéncias de outros paises, com
ganhos no mercado interno.
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O Comércio Exterior do Brasil

e Economia Brasileira e o Comércio Exterior;
* Importancia do Agronegocio para o Comeércio
Exterior.
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O Comeércio Exterior do Brasil
Exportacoes Agronegocio

Fonte: http://indicadores.agricultura.gov.br/agrostat/index.htm (AGROSTAT - Estatisticas de Comércio Exterior do Agronegécio Brasileiro)

Exportacoes Brasileiras do

gocio por Mercados - 2017
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Exportacoes Agronegocio

Fonte: http://indicadores.agricultura.gov.br/agrostat/index.htm (AGROSTAT - Estatisticas de Comércio Exterior do Agronegécio Brasileiro)
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Por que exportar?

e Exportar € muito mais do que uma fonte renda ou uma
interacdo entre pessoas e empresas;

e E uma excelente alternativa de desenvolvimento.

* Independente dos desafios e receios, € importante ter em
mente as diversas vantagens que existem.
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Por que exportar?

* Todo mundo ganha com o Comércio Exterior: o exportador,
o importador e o mercado interno, com o ingresso de
divisas e geracao de emprego e renda;

* As possibilidades de estar no mercado externo nos coloca a
frente de mercados altamente promissores;

e Pessoas, contatos, estratégias, investimentos, mercados e
evolucao.
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTACAO

Podemos resumir as vantagens nos topicos abaixo:

Diversidade de Mercados
Crescimento da produtividade
A qualidade do produto
Melhoria do negécio

A carga tributaria
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTACAO

Diversidade de Mercados

Desenvolver negdcios com outros paises abre, naturalmente, novas
carteiras (ou portfélio) de clientes, induz a expansao de mix de produtos,
pulveriza a receita e os riscos;

Um negodcio cuja receita esteja baseada em poucos clientes pode sofrer
grandes perdas se o relacionamento com estes poucos clientes ruir;

A diversidade de mercados pode auxiliar no problema dos negdcios que
vendem produtos sazonais.

a
INTERAGRO

( REDE AGROPECUARIA
DE COMERCIO EXTERIOR
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTAGCAO

Diversidade de Mercados

Essa acao aumenta a carta de clientes em diferentes mercados. Uma

das grandes vantagens desse empreendimento é que a empresa diminui
0s riscos e se torna mais independente, pois quantos mais mercados ela
estiver atuando, menos dependente ela sera e menos exposta estara a
crises financeiras em determinadas regioes.

"Desempenhn
Economia

Pais A Pais B
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VANTAGENS DA EXPORTACAO

Crescimento da produtividade

Quando um negdcio da inicio a exportacao, ele precisa produzir em
maior quantidade e também com qualidade cada vez melhor para
conseguir ser competitiva no mercado internacional.

Para isso ela precisara se modernizar e, pensando de forma global,
saira ganhando com todo o processo, pois a modernizacao leva ao
crescimento do negocio.

A empresa podera, assim, diminuir o custo de seus produtos,

tornando-os mais competitivos, e aumentar sua margem de lucro
2
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VANTAGENS DA EXPORTACAO
A Qualidade do Produto

O Comeércio Exterior nos tras a necessidade de se adaptar as exigéncias
do mercado em que estiver atuando.

Os negocios precisam inovar e gerar desenvolvimento em tecnologia,
pois essa € uma exigéncia dos mercados internacionais, principalmente
no que se refere a adaptacao normas e procedimentos.

O investimento na qualidade dos seus produtos sera percebido por
todos seus clientes, do mercado doméstico ou internacional, o
gue garantira a sustentabilidade financeira do seu negodcio e a geragao

de receitas com o fortalecimento da marca e/ou dos produtos.
2
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTAGCAO

Melhoria do Negodcio

Quando uma empresa se torna exportadora, existe uma melhora no negdcio em si,
tanto na imagem perante o mercado, como na gestao e nos processos internos
desenvolvidos.

Melhora Interna:

Padroes internacionais de gerenciamento, adotados em funcao das exigéncias do
mercado externo.

Novas tecnologias empregadas, devido ao processo de internacionalizacao da
empresa. E uma exigéncia dos mercados que irao importar os seus produtos.

.
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTAGCAO

Melhoria do Negodcio

Quando uma empresa se torna exportadora, existe uma melhora no negdcio em si,
tanto na imagem perante o mercado, como na gestao e nos processos internos
desenvolvidos.

Melhora Interna:

Crescimento e qualificagdo da mao de obra para que seja possivel alcancar todas as
novas exigéncias do processo de exportacao.

Fortalecimento do valor agregado da marca.
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Por que exportar?

VANTAGENS DA EXPORTACAO

Melhoria do Negodcio

Quando uma empresa se torna exportadora, existe uma melhora no negdcio em si,
tanto na imagem perante o mercado, como na gestao e nos processos internos
desenvolvidos.

Externamente

Ganho de posicionamento e diferenciagao de marca ao se tornar produto “tipo
exportag¢ao”, o que tende a gerar mais vendas e fidelizacao do seu publico-alvo.

Os fornecedores também passam a encarar a sua empresa com outra postura, o
gue pode melhorar o processo de negociacao de produtos.

®
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(/Qb) |NTERAGEO
N
VANTAGENS DA EXPORTACAO

A Carga Tributaria

Quem exporta tem a possibilidade de usufruir de mecanismos que
ajudam a diminuir os tributos: sdao os incentivos fiscais.

Os incentivos fiscais eliminam tributos incidentes sobre os produtos
nas operagoes realizadas no mercado interno.

Nas exportacoes, € fundamental que os produtos cheguem ao mercado
internacional com precos competitivos, e isso se torna possivel pela
compensacao dos incentivos fiscais.

e

o ®
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VANTAGENS DA EXPORTACAO
A Carga Tributaria

Vantagens Tributarias:

 Na&o hdincidéncia de ICMS e o IPl sobre a exportacao de produtos
industrializados;

* Asreceitas obtidas com exportacao sao excluidas da base de calculo
do CONFINS e estao isentas do PIS e do PASEP;

. ®
ApexBrasil
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Exemplos de a¢oes:

* Qualificacao e preparag¢ao para Exportac¢ao;
* Definicao do mercado alvo e a estratégia;

* Participacao de agcoes Promog¢ao Comercial;
 Manutencao e Ampliagao de Mercados;

* Internacionalizacao da empresa.
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Como chegar ao mercado externo?

P



Caminhos a seguir

Definir o tamanho do seu negdcio

Saber sua capacidade de producao e definir quanto dela
estara voltada para o mercado interno e quanto sobrara
para o externo;

Ter capacidade de crescimento e desenvolvimento
produtivo pensando na ampliacao no(s) novo(s)
mercado(s);

A B ] l
AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCED m
DE EXPORTACGES E INVESTIMENTOS



Caminhos a seguir

Definir o tamanho do seu negdcio

Ter uma estratégia bem definida, com os passos sendo
seguidos corretamente é fundamental,

Avaliar a necessidade de ter um departamento de
exportacao;
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Caminhos a seguir

Identificacao do Mercado Alvo

E essencial conhecer o mercado internacional para
identificar qual sera sua estratégia de comercio exterior;

Utilizar Estudos de Mercado para apoiar as decisoes,
descobrindo quais sao 0s pontos que vocé precisa se
adaptar e tabelar os precos médios que sao praticados
outros paises para poder oferecer um produto
competitivo;

a

A B ] l
AGENCIA BRASILEIRA DE PRDMD[;ED m
DE EXPORTACGES E INVESTIMENTOS



INTERAGRO

REDE AGROPECUARIA
. -/ DECOMERCIO EXTERIOR

Caminhos a seguir

Identificacao do Mercado Alvo

Fazer uso de materiais e apoio de instituicdes que
trabalham com comercio exterior, incluindo informacoes
presentes na internet.
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SO
Caminhos a seqguir

Estar Preparado de forma Profissional

Para realizar a preparacao e as acodes de comercio exterior,
recomenda-se possuir uma equipe profissional
especializada;

Identificar a melhor forma de atuacao para chegar aos
compradores e também aos negdcios, definindo assim os
canais de distribuicao;

. ®
ApexBrasil
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Caminhos a seguir

Estar Preparado de forma Profissional
Canais de Distribuicao:

* Representante comercial no exterior (trading):

Podem estar baseados no Brasil ou no exterior e sao responsaveis pelo relacionamento
entre empresas brasileiras e estrangeiras.

 Departamento de vendas préprio para exportacao:

O departamento interno de vendas para exportacao ira trabalhar com as mesmas
atribuicOes do representante comercial e podera fazer este trabalho por telefone, visitas
presenciais, ou estandes em feiras do setor.

. ®
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Caminhos a seguir

Outras pontos importantes:

* Definicao da Logistica Internacional, Frete e Seguro;
* Formacao do preco para exportacao;
* Conhecer as linhas de crédito para exportacao;

* Estar atento aos sites com informacoes de comercio
exterior do Brasil e exterior: MRE, Apex-Brasil, MDIC,
MAPA, CNA, Invest Export Brasil, etc.
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POR QUE EXPORTAR?

A exportacao é a oportunidade de diversificar o
seu mercado consumidor e deixar seu

negocio menos dependente das oscilacoes da
economia domeéstica, além de poder estar
acompanhando o mercado globalizado em termos
de inovacao e tecnologia.
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POR QUE EXPORTAR?

Exportar € uma questao de planejamento,
estratégia e que certamente trara 6timos
resultados;

O mundo é global e assim devemos pensar nossos

negocios.
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POR QUE EXPORTAR?

A exportacao traz diversos beneficios para os
paises e para as empresas.

As operacoes de exportacao permitem que todos
saiam ganhando, incluindo os trabalhadores, as
empresas e oS paises.

Bons negocios!
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ESCOLHA SUA CAPACITACAO

MODULO 1
Passo a passo para exportar

. %

PORTE

MODULO 2
Para ampliar suas exportacoes

MODULO 4

Para internacionalizar
sua empresa

MODULO 3
Para consolidar sua
competitividade

ApexBrasil y

D¢ BAFORAGOES £ IESTINENTOS www.passaporteparaomundo.com.br

PASSAPORTE

PA UND

X 7.

\\//

° CONHECA O PASSAPORTE
° PRECISA DE AJUDA?

DESTAQUES

PEIEX

PROGRAMA DE QUALIFICACAO

EXPLORE O MERCADO INTERNACIONAL

v

Plataforma Passaporte para o Mundo

APRENDA MAIS

Prepare-se para eventos
internacionais

Saiba mais sobre atracao
de investimentos

Entenda melhor os setores
produtivos

Biblioteca Virtual



http://www.passaporteparaomundo.com.br/

Internacionalizacao Sebrae

« EAD m—
SEBRAE SEERAE

Autodiagndstico

Negécios Internacionais

Caro empreendedor,

Vocé esta acessando a pagina do autodiagndstico on-line do Sebrae. Aqui vocé pode preencher um questionario elaborado por especialistas em comércio exterior que tem por objetivo
ajuda-lo a compreender em que estagio esta a sua empresa em relacéo ao processo de Negdcios Internacionais.

1° Passo - Cadastro 2° Passo - ' : 4° Passo - Fale com

Registre os dados de sua empresa e QueStlonarlo 0 TUtor
obtenha acesso para realizar o Responda as questdes sobre o seu ; Ap6s o recebimento do resultado,
autodiagndstico. E importante que negocio, produto/servico e como esta 0 vocé podera interagir com tutores

todas as etapas sejam realizadas pelo sua atuac@o no mercado global. | especialistas e dirimir suas duvidas.
proprio empreendedor.

Para acessar a versao anterior do Autodiagndstico (somente consulta) clique aqui.

R
ApexBrasil . o
Jctekstisuahos Pouocto www.internacionalizacao.sebrae.com.br



&

razl ian
Supplie

ApexBrasil y

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCAO
DE EXPORTACGES E INVESTIMENTOS

Brazillian Suppliers

Diretério Brasileiro das Comerciais Exportadoras

UAIS OS BENEFICIOS

www.braziliansuppliers.com.br

CECIEx€ =

www.ceciex.com.br

i Hrask
DIMENCIAIs imp

:I-!||.I;-e-


http://www.braziliansuppliers.com.br/
http://www.ceciex.com.br/

Plataforma INVEST & EXPORT BRASIL

Brazilian Official Guide
Investment Opportunities

Agrostat 2016

v’ Pl
A NIBRASIL

INVEST
Vs
A NIBRASIL

Conheca informagdes sobre projetos e
obras publicas em varios setores da
economia

ZCOMEX
responde

Encontre

o ®
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B¢ txormacots ¢ mvesrenros e www.investexportbrasil.gov.br



http://www.investexportbrasil.gov.br/

Vitrine do Exportador

BRASIL Acesso a informagéo Participe Servigos Legislacdo Canais

INVEST & 2
:=FB>§P/§\)SR|[ Guia de Comércio Exterior e Investimento Exportar Importar Investir

Portugués | English | Espafiol LOGIN BENS

}Vitrine do Exportador

Bem-vindo ao diretério de empresas brasileiras | -

Sobre a Vitrine

AX
BENS SERVICOS CHAMA EMPREENDEDORA =
‘(‘ Nome da Empresa Produto Setor d; Atividade Faixa de valor da empresa

@) hardo socl /Dl

@ Nome Fantasia @ Codigo SH-6
Regido de Destino

Consultar
Limpa' formu[én'o

Amplie Pot . | Sua empresa ndo 7 Vocé ndo conseguiu
oportunidades de otencia exporta? achar a informagéo
EXportador negdcios incluindo as Ex ortador Saiba como fazer b4 COMEX desejada?
© Solicite sua senha informagGes p parte da Vitrine do feSp Onde Encaminhe sua
comerciais de sua DECIEICEIEEREERY  Exportador. Tire suas ddvidas! davida para o
empresa. Sistema Comex
Responde.

. »
ApexBrasil o
B Exvommcats ¢ oo, el www.vitrined oexporta dor. £g0V. br



http://www.vitrinedoexportador.gov.br/

OBRIGADQO!

Tiago Terra

Coordenacéo de Competitividade
Apex-Brasil

tiago.terra@apexbrasil.com.br
Tel.: 61 3426 0202
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