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INFLUENCIA DOS PRINCIPAIS FATORES RELACIONADOS A VENDA DE

CANA-DE-ACUCAR

Usinas e produtores utilizam basicamente
dois processos na comercializacao da cana-
-de-acucar. O primeiro constitui-se de um
contrato, geralmente com lbase na quali-
dade - a riqueza e o potencial de recupera-
cao dos acUcares da cana - e na quantidade
de matéria-prima fornecida - toneladas de
cana por hectare. O segundo se pauta na
opcao de ter areas ou talhdes destinados a
venda com base no melhor momento, de-
finido pelo ponto de vista do produtor que,
por exemplo, pode levar em conta o numero
de compradores proximos e a perspectiva de
produtividade na safra. Esse momento vem
acompanhado de um preco melhor para o
produto ou, até mesmo, da melhor condicao
do canavial, referente a qualidade da cana-
-de-acucar.

Ambos os modelos possuem pros e contras.
Com o contrato, o produtor tem maior segu-
ranca na venda e a industria no fornecimen-
to de matéria-prima para suas operacoes.
Porém, caso esta cana negociada em con-
trato nao tenha algum tipo de bonificacao, é

alta a chance de o produtor ter lucratividade
menor em relacao a venda spot'.

Para o produtor que tem contratos, além da
garantia de compra pela usina alguns tipos
de bonificacdes ou subsidios podem ser ne-
gociados. Existem bonificacdes, como ob-
servado nos painéis do Projeto Campo Fu-
turo da CNA em 2019, que sdo baseadas na
qualidade do acucar total recuperavel (ATR),
podendo chegar a 15% acima do preco relati-
vo. Outras sdo associadas a baixa quantida-
de de impurezas, sejam elas minerais ou ve-
getais, além da quantidade de cana afetada
por broca.

Uma pratica muito comum por parte das
usinas € o subsidio ou a propria isencao do
valor de colheita, conhecido como CTT (Cor-
te, Transbordo e Transporte). Isto tem dado
algum félego ao canavicultor, frente as mar-
gens de lucro apertadas, tendo em vista que
o CTT tem peso consideravel no custo total,
conforme a Tabela 1.

'O mercado spot € um tipo de mercado a vista onde se realizam operacdes que sdo concretizadas na hora, com a transferéncia de
recursos e da mercadoria realizada de forma imediata.
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Tabela 1. Participacao do custo de Corte, Trans-
bordo e Transporte (CTT) em relacao ao Custo To-
tal para a producado de cana-de-acucar na Regidao
Centro-Sul, safra 2019/20.

Cidade Estado LS e

Custo Total Custo do CTT  Participagao
Quirinépolis GO 97,09 36,0 37
Rio Verde GO 95,48 33,0 35
Campo Florido MG 95,43 34,0 36
Uberaba MG 99,51 34,0 34
Nova Olimpia MT 98,15 36,0 37
Cianorte PR 88,85 29,0 33
Jacarezinho PR 93.44 35.0 37
Barretos SP 103,68 32,0 31
ltuverava SP 117,03 35,0 30
Morro Agudo SP 110,08 28,0 25
Penapolis SP 114,14 40,0 35
Pirassununga SP 102,20 30,0 29
Média 101,26 33,5 33

Fonte: Projeto Campo Futuro CNA.
Elaboragdo: PECEGE/USP/CNA.

Na situacdao do produtor que destina uma
parcela de sua producao ao mercado spot, o
cenario muda completamente. E importante
existir mais de um comprador e, portanto, op-
cao de escolha. Mas, em se tratando de pon-
tos desfavoraveis, além das condicdes me-
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teoroldgicas, tem-se o risco da auséncia de
comprador proximo da producao, deixando
o fornecedor sujeito a perda de qualidade da
cana — por razoes fisiolégicas - e, consequen-
temente, reducao na lucratividade.

Foi observado nos painéis de levantamentos
de custos realizados em 2019, que a realidade
de fornecedores possuirem apenas um com-
prador esta se modificando, a partir do mo-
mento que a usina vai mais longe para buscar
matéria-prima visando suprir sua capacidade
ociosa. O aumento do raio médio de compra-
dores € uma pratica que vem influenciando
estas relacdes de compra e venda, forcando a
elevacao dos precos oferecidos, abrindo por-
tas aos incentivos e chegando até a estimular
o crescimento da area produtiva regional.

Dessa forma, o canavicultor comeca a ter po-
der de barganha podendo obter melhores
margens e condi¢des mais atrativas, melho-
rando o aspecto financeiro da atividade para
o produtor.

PARCEIROS

f /m), O projeto Campo Futuro é executado pela CNA em parceria com o SENAR e o Pecege/USP.
SENAR Pecege Reproducdo permitida desde que citada a fonte.

ESALQ | USP
| @ www.cnabrasil.org.br () facebook.com/SistemaCNA © instagram.com/SistemaCNA () twiter.com/SistemaCNA



